Одним из главных  направлений деятельности  ООО «СТРОЙМЕТМАСТЕРСЕРВИС»  является производство малых архитектурных форм:  детского игрового и спортивного оборудования, скамеек, урн, цветочниц, ограждений. В настоящее время компания занимается созданием широкой дилерской сети на территории Российской Федерации. На данном этапе рассматривается два варианта сотрудничества:

Первый вариант:  агентские отношения.
Агент с помощью рекламных материалов представляет продукцию фирмы на рынке своего региона, собирает информацию по конкретным заказам, которую передает в офис фирмы. Информация обрабатывается и передается агенту для дальнейшей работы с клиентом. Со своей стороны фирма  предоставляет необходимые инструкции, документацию, рекламные материалы. При заключении сделки агенту гарантируется вознаграждение в размере 7 -10 % от суммы заказов.
Второй вариант: дилерские отношения.

Основанием для дилерского соглашения является выполнение следующих условий:

- договоренность может быть достигнута только между первыми лицами предприятий и организаций;

- предпочтение отдается организациям, имеющим положительную историю развития,  занятым  на рынке услуг ЖКХ;
- дилер в течение дилерского договора (один год) несет обязательство по реализации продукции на сумму  не менее 1 500 000 руб.

От ООО «СТРОЙМЕТМАСТЕРСЕРВИС» дилерские отношения предполагают:

- поставка в срок качественной продукции;

- предоставление дилерской скидки зависит от объема закупок: 

СИСТЕМА ДИЛЕРСКИХ СКИДОК
	Объем единоразовых закупок, руб.
	Скидка от розничной цены, %

	до 99 999 
	5

	от 100 000 до 499 999.
	8

	от 500 000 до 999 999.
	10

	от 1 000 000 до 2 999 999.
	12

	от 3 000 000 до 5 999 999.
	15

	от 6 000 000 до 9 999 999.
	20

	свыше 10 000 000.
	специальная цена


- по результатам работы за первые  5 -7 месяцев возможно предоставление эксклюзивных условий;

- бесплатное обеспечение рекламными материалами.

